Odpovédi na dotazy uchazece k vybérovému Fizeni na zakazku ZvySeni odbornosti
zaméstnancu spole¢nosti MORAVIA PROPAG,; s.r.o.

Zadavatel:

Nazev zadavatele: MORAVIA PROPAG, s.r.o.

Sidlo zadavatele: Karasek 7, 621 00 Brno

IC: 25504428

Osoba opravnénd jednat: Robert Matuska

Kontaktni osoba: Ing. Katefina Radlova

Telefon, mail: 724027338, kradlova@moraviapropag.cz

V Brné dne 1.10.2013

Zasilame vam dodate¢né informace, vcetné presného znéni Zadosti o dodate¢né informace,
kterou jsme dne 30.9.2013 obdrZeli od jednoho z uchazect.

Znéni zadosti:
prosim o zodpovézeni nasledujiciho dotazu k zadavaci dokumentaci zakazky: ZvySeni
odbornosti zaméstnancu spole¢nosti MORAVIA PROPAG, s.r.o0., ¢ast B:

1. Zda se jedna o produktové skoleni pro kazdou vyrabénou komoditu?

NaSe odpovéd™:

Jedna se o produktové Skoleni pro jednotlivé typy komodit — slune¢niky, sklo, plasty, dievéné
vyrobky, textil, atd...... , tedy pro sortiment vyrobkd, které doddvame zdkaznikim a zaroven
pro né vyhledavdme dodavatele.

2. V ramci této komodity se lektor zaméiuje na vyrobni postup, technologii tisku,
vyrobu platna nebo sklenic?

NaSe odpovéd:

V rdmci kazdého typu komodit se lektor zaméfuje na to, co je popsano v obsahu kurzu v
zaddvaci dokumentaci, tedy na: ndkupni a vyrobni zdroje a postupy, vyuZiti v praxi,
technické vlastnosti, vyvoj, znalost trzni situace z pohledu ndkupu, kvalita z jednotlivych
zdrojt, terminy dodani vs. cena, a kvalita, obchodni strategie z pohledu jednotlivych komodit,
rozdily a specifika odbératelskych teritorii, znalost konkurenéniho prostfedi z pohledu
teritorii, komodit a naSich nakupnich zdroji.

3. Co ma byt vystupem tohoto Skoleni?

NasSe odpovéd’:

Vystupem je proskolend a znald cilova skupina (obchodnici a ndkupc¢i), kteii se diky
ziskanym znalostem velmi dobfie orientuji ve své praxi. Obchodnik je tak pfipraven nejen na
velmi dobrou prezentaci jednotlivych komodit zakaznikiim, zna vlastnosti vyrobkii/komodit,
odvozuje uZzitky pro konkrétniho zakaznika v dané situaci a na zaklad€ komplexnich
informaci zvlad4 zdkaznikovi dotazy a ptipadné namitky. Nakupci vyuZziva tyto ziskané
znalosti podobnym zpiisobem smérem k dodavatelim, tedy pfi jejich vybérech, umi se tak
velmi dobfe orientovat v oblasti kvality jednotlivych komodit, na zédklad¢ toho umi pro dany
typ zakdzky vybrat nejvhodnéjsiho dodavatele apod.

S pozdravem, Inﬂ%teﬁna Radlova
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