Příloha PD č. 02 - Matice logického rámce (pokrývá celou dobu realizace projektu)
Podpora produkce ovoce a zeleniny s přidanou tržní hodnotou v Moldavsku

	
	Popis projektu
(intervenční logika)
	Objektivně ověřitelné ukazatele (indikátory)
	Zdroje ověření ukazatelů
	Předpoklady a rizika


	Záměr
	Přispět k zajištění neustálého sortimentu zemědělských produktů od drobných a středních zemědělců na místním trhu, zajištění potravinové bezpečnosti a tím i ke zvýšení životní úrovně malých a středních producentů zemědělských produktů v Moldavsku
	Celoroční zastoupení zemědělských produktů od moldavských drobných a středních zemědělců na trhu, zvýšená životní úroveň ve venkovských oblastech oproti předchozím rokům    

	Zpráva Světové banky o moldavském zemědělském trhu, Moldova country report
	

	Cíle
	1) Zemědělské produkty jednotlivých kooperativů jsou stabilně dodávány na trh v průběhu celého roku 

	90% zemědělské produkce je prodáno. 
Min. 2 kooperativy mají posílené materiální zázemí,
Min. 3 kooperativy rozšířily stávající počet členů min. o 2.
Min 3x/rok strategické a plánovací schůzky 
	Evidenční knihy kooperativ, existence zařízení, zápisy z jednání (včetně seznamu účastníků), 
	Předpoklad:Kooperativy účastnící se projektu správně fungují, mohou být modelovým příkladem dalším kooperativám a neustále se rozšiřují. Jednotlivé zemědělské produkty se stabilně (kontinuálně) dostávají na místní trh a je o ně zájem
Riziko: Nepříznivé tržní prostředí ve věci ochrany místních producentů, nepříznivé klimatické výkyvy 



	Výstupy
	V 1.1. Optimalizovány (vylepšení) stávající podmínky a strategií jednotlivých kooperativ 

V 1.2. Rozšířeny a osvojeny znalosti a kapacity ohledně vedení a správné funkce družstev
V 1.3. Získány znalosti a know-how o jednotlivých aspektech produkce a marketingu zemědělských produktů umožňující přístup na trh 
	Seznam stávajícího vybavení a předpokládaných materiálních potřeb s dlouhodobým výhledem
Min. do 2 kooperativů dodávka technologie umožňující výhodu pro vstup produktů na trh 
Postupy a zásady aplikovány v praxi od roku 2015

Min.3x/rok setkání nad strategií

1x /rok úprava plánů

Evidenční knihy a business plány vedeny

Min. 4 vzájemné návštěvy mezi kooperativy/2014 -2016 
Min. 2 kooperativy zažádají o podpůrný program

Aplikace nabitých znalostí v praxi
Min. 1 z produktů/kooperativa je pravidelně obchodován na místním/zahraničním trhu
Min. 1 z produktů/kooperativ je prodáván s přidanou tržní hodnotou (zabalený, roztříděný,apod.)
	Evidenční knihy včetně přehledu hmotného zázemí kooperativ, strategické dokumenty, existence těchto zařízení 

Zápisy ze schůzek kooperativ, fotodokumentace, business plány a strategie jednotlivých kooperativů, žádosti o účasti v programu.

Evidenční kniha – data o prodeji produktů
	Předpoklad: Kooperativy dobře fungují a postupně plní cíle uvedené ve svých strategických dokumentech. Mají stabilní technologické zázemí, s konkrétními plány jeho rozšiřování.
Předpoklad: Zájem kooperativ o budování si kapacit v oblasti samotného (vlastního) chodu kooperativ a jejich dalšího rozvoje. Následují časový harmonogram vytyčený ve svých strategických dokumentech a pravidelně je revidují
Předpoklad: Zájem kooperativ o uvádění získaných znalostí do praxe, aktivní přístup k obchodování svých produktů na trh, obchodování svých produktů


	Aktivity
	A 1.1.1. Zhodnocení (monitoring)  stávajících podmínek (materiálního zázemí, strategické vize a procesního know-how) jednotlivých kooperativ
A 1.1.2. Identifikace a prioritizace konkrétních potřeb jednotlivých kooperativů 
A 1.1.3. Dodávka vybraného zařízení pro uchovávání a prvotní zpracování zemědělských produktů

A 1.1.4. Workshop pro sestavení strategických plánů pro jednotlivé kooperativy

A 1.2.1. Technická podpora při vedení evidenčních knih jednotlivých kooperativů a nastavování vnitřních procesů

A1.2.2. Vytvoření/ revize a úpravy business plánů pro jednotlivá družstva

A 1.2.3. Školení jednotlivých kooperativů o chodu, vedení a funkcích kooperativ

A 1.2.4. Výměna zkušeností mezi jednotlivými kooperativy, demonstrační návštěvy

A 1.2.5. Podpora a technická asistence kooperativám v přístupu ke grantům a jiným podpůrným programům (např. 50:50 WB project)

A 1.3.1. Školení o finančním plánování kooperativ
A 1.3.2. Školení o marketingu, zásadách prodeje zemědělských produktů a jejich zacílení na trh
A 1.3.3. Školení o správných zemědělských postupech, skladování a zpracování zemědělských produktů

A 1.3.4. Studie o možnostech umístění jednotlivých produktů jednotlivých kooperativ na trh 

A 1.3.5. Studie o potřebách lokálních trhů v okolí jednotlivých kooperativů
	Prostředky
shrnutí vstupů nutných pro realizaci aktivit
	Rozpočet
shrnutí finančních prostředků nutných k zajištění vstupů
	Předpoklad: Oficiálně založené kooperativy s každoroční produkcí o určitém objemu a potřebným počtem členů mající zájem na dalším chodu kooperativu
Předpoklad: Kooperativy budou mít zájem na svém dalším rozvoji jak v oblasti samotného řízení, tak i materiálního zázemí. 
Předpoklad: O tyto školení, stejně jako o zavedení nových znalostí do praxe bude dostačující zájem 



	
	
	
	
	Výchozí podmínky 
Všechna družstva zapojená do tohoto projektu jsou oficiálně založená, vykazující aktivní činnost, vlastní určitou část pozemků, ke kterým mají vyjasněná vlastnická práva a jsou ochotná ke spolupráci na projektu a mezi sebou.
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